






Die Zustimmung der Partner zum
E/D/E ist hoch, wie die Ergebnisse
der durchgeführten Befragungen
der Mitglieder und Vertragslieferan-
ten eindeutig zeigen. Mehr denn je,
so ein Auftrag aus diesen Umfra-
gen, gilt es gemeinsam mit den
angeschlossenen Mitgliedshäusern
sowie den partnerschaftlich verbun-
denen Vertragslieferanten Markt-
chancen zu erkennen und diese
konsequent zu nutzen. 
Die Gründung von strategischen
Allianzen zwischen einzelnen Mit-
gliedern sowie der Ausbau des
Industriekundengeschäfts der Händ-
ler gewinnen seit einigen Jahren
zunehmend an Bedeutung. Darüber
hinaus trägt die konsequente
Weiterentwicklung der E/D/E Han-
delsmarkenkonzepte sowie die 
Gründung von schlagkräftigen
Fachkreisen und Spezialistengrup-
pen entscheidend zur Schaffung
von Wettbewerbsvorteilen bei.

Das E/D/E bietet seinen Mitgliedern
heute umfangreiche Dienstleistungs-
angebote. Ziel dieser Leistungspake-
te ist stets, den Mitgliedern ein

Höchstmaß an Service bieten zu
können und ihnen zugleich Wett-
bewerbsvorteile zu verschaffen.

Bau- und Möbelbeschläge

Arbeitsschutz, Techn. Handel

Werkzeuge, Maschinen, Schweißen,
Baugeräte, Betriebseinrichtungen

Werkzeuge

Sanitär, Heizung

Im Rahmen der E/D/E Wachstums-
strategie hat vor allem der Markt 
in Europa einen hohen Stellenwert.
Die strategische Ausrichtung sieht
hier in den nächsten Jahren ein
deutliches Wachstum vor. Neben
den Aktivitäten in Österreich,
Frankreich, England und Benelux
wurden in 2008 vor allem die
Märkte in Polen, Spanien und 
Skandinavien weiter ausgebaut.
Umfassende unabhängige Markt-
studien bilden dabei die Grundlage,
sich optimal auf die speziellen
Gegeben heiten des jeweiligen 

Landes einzustellen. In 2008 wur-
den die strukturellen und personel-
len Grundlagen für eine weitere
Expansion in Europa in die Wege
geleitet und die erforderlichen 
Investitionen budgetiert. Erstmals
konnte mit 516 Millionen Euro die
500-Millionen-Euro-Umsatzmarke
überschritten werden. Bis 2012 ist
geplant, dass dieser Geschäfts -
bereich durch die Gewinnung wei-
terer Partner rund ein Viertel zum
Gesamtumsatz des E/D/E beiträgt –
heute gut 12 Prozent.

in Spezialistenteams ermöglichen
eine zeit  gemäße Dienstleistung.

• 50 professionelle Fach kataloge 
• 20.000 Katalogseiten
• 400.000 Produkte in Text + Bild
• 600.000 Warenwirt schafts daten
• Mehrsprachige Kataloge für den 

Markt Europa
• Gesamtauflage: 1 Millionen 

Exemplare

E/D/E – Partner in 
Deutschland und Europa

Die Zentrale in Wuppertal, EDE Platz 1.

Strategische Entwicklung der Mitglieder

• Sortimentsberatung
• Mitgliederqualifizierung
• Marketing und Werbung
• Marketing-Services
• Datenmanagement
• Kataloge
• Bauplanung
• PVH-Planung und Beratung
• Mitglieder-Rating

• EDV- und WWS-Beratung
• eBusiness-Beratung
• Betriebsberatung 
• Presse- und Öffentlichkeitsarbeit
• Finanzservices
• eProcurement-Systeme
• Das TEAM/Juniorenkreis
• Digitale Signatur 

• Seit Ende 2000 Zusammenarbeit
zwischen E/D/E und ASSITecLog 
AG im Bereich Arbeitsschutz.

• Gründung der Europäischen Bau -
beschlag Handels AG, EBH, Ende
2001.

• Kooperationen im Bereich Werk -
zeuge mit der Precitool seit 1994.

• Gründung der EuroCraft 1995. 

• Parallel dazu weitreichende Koope-
rationen mit europäischen Partner-
verbänden – zum Beispiel CDU (I),
Ferney (NL).

• Gründung der Gewema AG im 
Be reich stationäre Holzbearbeitung
Ende 2002.

• Kooperation mit der VGH, 
Ver einigung von Großhändlern 
für Haustechnik, Marketing und
Vertrieb GmbH, Ende 2004.

• In der gemeinsamen Gesellschaft
ZEUS sind alle Mitglieder aus dem
Produktbereich DIY der Koopera-
tionspartner EK Servicegroup, hage-
bau und E/D/E komplett gebündelt.
Mit dem Zusammenschluss ent-
stand in Deutschland die Nr. 2
unter den Baufachmärkten. Die
Gründung erfolgte Ende 2004.

• Kooperation mit der belgischen
Group Menouquin, einem 
Zu sammenschluss von 100 Eisen -
waren händlern, Ende 2005.

• Kooperation mit der dänischen
Sanistål-Gruppe, dem führenden
Großhändler für Werkzeuge, Stahl
und technische Produkte, Ende
2005.

• Kooperation mit der mah,
Gruppe von Großhändlern für
Haustechnik, Ende 2008

Die E/D/E Dienstleistungen

Die Erarbeitung und Pflege von
 Produktdaten für die Warenwirt-
schaft sowie Marketingaktivitäten

nehmen eine immer größere Be  deu-
tung ein. Umfangreiche Investitionen
in modernste Datenbank technik und

Daten + Fakten

Wachstumsmarkt Europa

Mitglieder und Kooperationen 
in Europa per 31. 12.2008

Irland: 2 Mitglieder
England: 12 Mitglieder
Belgien: 14 Mitglieder, 

100 Mit glieder der
Menouquin Gruppe

Niederlande: 13 Mitglieder, 
69 Mit glieder der 
Ferney Gruppe

Luxemburg: 11 Mitglieder
Dänemark: 3 Mitglieder
Norwegen: 2 Mitglieder
Schweden: 1 Mitglied
Finnland: 1 Mitglied
Lettland: 1 Mitglied
Litauen: 1 Mitglied
Estland: 2 Mitglieder
Polen: 11 Mitglieder

Tschechien: 2 Mitglieder
Slowakei: 3 Mitglieder
Slowenien: 1 Mitglied
Kroatien: 1 Mitglied
Ungarn: 5 Mitglieder
Österreich: 18 Mitglieder
Schweiz: 10 Mitglieder, 

145 Mit glieder 
der ZEEV Gruppe

Italien: 5 Mitglieder, 
23 Mit glieder 
der CDU Gruppe

Frankreich: 25 Mitglieder
Spanien: 13 Mitglieder, 

120 Mit glieder der
Cecofersa Gruppe

Türkei: 4 Mitglieder

Verfügbare 
Dienstleistungsmodule:

Handelsmarken des E/D/E

Nationale und internationale 
Kooperationen

Die Einkaufsbüro Deutscher Eisen-
händler GmbH ist heute Europas
größter Einkaufs- und Marketing-
verbund für über 1000 mittelstän-
dische Fachgroßhändler in den Pro-
duktbereichen Werkzeuge, Maschi-
nen, Beschläge und Bauelemente,
Haustechnik, Stahl, Befestigungs-
und Industrietechnik sowie Arbeits-
schutz.
Bereits zum fünften Mal in Folge
konnte das Familienunternehmen
auch im Jahre 2008 einen zweistel-
ligen Umsatzzuwachs erzielen. 
Mit einer Steigerung um 11,9 Pro-
zent wurde ein Gesamtumsatz von
knapp 4,6 Milliarden Euro realisiert.
Die außergewöhnliche Leistung der
letzten Jahre war nur durch ein
hohes Maß an Vertrauen der Mit-
glieder in das Können der E/D/E
Teams sowie durch eine faire Unter-
stützung der Vertrags lieferanten 
bei der gemeinsamen Marktbear -
beitung möglich. 

Weiter auf 
Wachstumskurs
Wenngleich sich die wirtschaft-
lichen Rahmenbedingungen grund-
legend verändert haben und eine
rückläufige Wirtschaftsleistung das
Bild prägt, bleibt E/D/E dennoch
auch für 2009 verhalten optimis-
tisch. Es wird erneut Wachstum
geplant mit einem erwarteten End-
ergebnis von 4,7 bis 4,8 Milliarden
Euro. Bis zum Jahr 2012 sieht die
strategische Planung einen Umsatz
von 6 Milliarden Euro vor.

Die E/D/E 
Leistungs module
• Zentraleinkauf
• Innovative Vertriebskonzepte
• Marketingkonzepte
• Datenmanagement
• Katalogwesen
• eCommerce
• Strategie-Entwicklung
• Europaweite Logistik
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Bau- und Möbelbeschläge,
Sicherheits technik

Arbeitsschutz, 
Technischer Handel

Werkzeuge, Maschinen, 
Betriebseinrichtungen

Haustechnik

Gartentechnik, 
Sonstiges

Bauelemente, Baugeräte,
Befestigungstechnik

Walzstahl

10 Jahre E/D/E Umsatzentwicklung

10 Jahre Rückvergütungen 
an E/D/E Mitgliedsfirmen

E/D/E Umsatzanteile
per 31. 12.2008

Walzstahl

Bau- und Möbelbeschläge,
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Befestigungstechnik

Arbeitsschutz,
Technischer Handel

Werkzeuge, Maschinen,
Betriebseinrichtungen

Haustechnik

Gartentechnik,
Sonstiges

Gesamt

845

783

472

427

1.232

651

178

4.588

+ 45,3 %

+ 6,0 %

+ 5,1 %

+ 9,0 %

+ 6,3 %

+ 6,1 %

+ 7,6 %

+ 11,9 %

Umsatzentwicklung der E/D/E Fachbereiche
per 31. 12.2008

18,4 %

17,1 %

10,3 %

9,3 %

26,8 %

14,2 %

3,9%

Zahlen, Daten, Fakten 2008
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Einkaufsbüro
Deutscher
Eisenhändler GmbH

EDE Platz 1
42389 Wuppertal

Telefon: 02 02/60 96-0
Telefax: 02 02/60 96-70 739

www.ede.de

Stand 31. 12.2008

E/D/E übernimmt Zentrallagerfunktion

Die Verfügbarkeit von Produkten ist
heute wettbewerbsentscheidend.
Mit dem eLC Logistik-Center bietet
das E/D/E den angeschlossenen
Mitgliedern ein Zentrallager, bei
dem die Ware über eCommerce
geordert wird und innerhalb von 
24 Stunden (48 Stunden innerhalb
Europas) im Namen des Händlers
an jeden gewünschten Ort gelangt.
Mit einem Investitionsbudget von
rund 35 Millionen Euro wird dieses
Lager derzeit erweitert.

In den neuen Gebäudekomplexen
wird ein erheblich vergrößertes
Palettenlager, ein umfangreiches
Gefahrstofflager und ein automa-
tisches Kleinteilelager, kurz AKL,
fertig gestellt. Speziell im letzteren
werden künftig in 15 Regalgassen
rund 80.000 Behälterplätze zur 
Verfügung stehen. Inbetriebnahme
ist für Mitte 2009 terminiert.

Gesamt Mio. Euro ZuwachsrateWarengruppe
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Mit dem eLC Logistik-Center bietet
das E/D/E den angeschlossenen
Mitgliedern ein Zentrallager, bei
dem die Ware über eCommerce
geordert wird und innerhalb von 
24 Stunden (48 Stunden innerhalb
Europas) im Namen des Händlers
an jeden gewünschten Ort gelangt.
Mit einem Investitionsbudget von
rund 35 Millionen Euro wird dieses
Lager derzeit erweitert.

In den neuen Gebäudekomplexen
wird ein erheblich vergrößertes
Palettenlager, ein umfangreiches
Gefahrstofflager und ein automa-
tisches Kleinteilelager, kurz AKL,
fertig gestellt. Speziell im letzteren
werden künftig in 15 Regalgassen
rund 80.000 Behälterplätze zur 
Verfügung stehen. Inbetriebnahme
ist für Mitte 2009 terminiert.
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