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Die erste Adresse fiir Handwerksbedarf.

Toolineo bietet groRe Wachstumsperspektiven fiir den E/D/E Verbund.



Fur den Onlinemarktplatz Toolineo, die erste Adresse flir Handwerksbedarf,
bildete 2024 ein Jahr des Ubergangs: Mit dem erfolgreichen Neubau der
gesamten IT-Infrastruktur und dem erfolgreichen Go-live des neuen Sys-
tems am 11. Dezember 2024 ist die Grundlage fir eine klare Wachstums-
strategie in den kommenden Jahren geschaffen.

Die neue Architektur bietet zahlreiche Vorteile fir alle Beteiligten. Kunden
profitieren von schnelleren Ladezeiten, erweiterten Zahlungsoptionen wie
Kreditkarte und PayPal, verbesserten Funktionen im Kundenkonto und pra-
ziseren Produktinformationen. Auch fur die Handler hat die neue Plattform
klare Vorteile: Bestehende EDI-Schnittstellen bleiben erhalten, erganzt durch
eine moderne API, um die Angebotsverwaltung deutlich komfortabler zu
gestalten. Dies erlaubt eine muhelose Skalierung der Angebote und Prozesse,
um das geplante Artikelwachstum voranzutreiben. Fir Markenhersteller be-
deutet das steigende Wachstum von Toolineo eine noch grof3ere Reichweite,
um ihre Botschaften gezielt an relevante Zielgruppen zu adressieren. Bereits
fur das laufende Jahr strebt Toolineo eine erhebliche Steigerung der Reich-
weite und des Bestellwertes an.

Marktplatz fiir den Handwerksbedarf

Die zum E/D/E gehorende Toolineo GmbH & Co. KG betreibt den Marktplatz
seit 2015 und hat seither ein beeindruckendes Netzwerk aus Kunden, Hand-
lern und Lieferanten aufgebaut. Als Plattform mit klarem Fokus auf den Pro-
duktionsverbindungshandel blndelt Toolineo die Sortimentsschwerpunkte
der teilnehmenden Handler zu einem attraktiven Gesamtangebot und tber-
nimmt die zentrale Vermarktung sowie die IT- und Prozesssteuerung zwi-
schen Kunden und Handlern.

Die strategische Relevanz des Marktplatzes als professioneller Partner fur
Handler, Markenhersteller und Kunden im B2B-Bereich wird durch den tech-
nologischen Neubau nochmals gestarkt und ubertragt den Verbundgedan-
ken erfolgreich in die digitale Welt.



