Stanzlinie, druckt nicht mit

Profil Konzeptpartner:

I Zusammenschluss leistungsstarker und
erfahrener Motoristen

I Regional arbeitender Fachhandel

I Schwerpunkt: Forst-/Gartentechnik
und erganzende Dienstleistungen

I Versorgung von Gala-Bau, Kommunen, Facility-
management, anspruchsvolle Endanwender

I Vertriebskanale: Online, Stationar

Endkunden-Zielgruppen:

I Land- und
Forstwirtschaft

I Kommunen

I Facility Management
I Garten- und

Landschaftsbau I Markenbewusste

Privatkunden

Ziel des Vertriebskonzepts:

Forderung der Mitgliedsunternehmen in fachlicher
und wirtschaftlicher Hinsicht. Umfassende Unterst(it-
zung zur Starkung und Sicherung der Marktposition
unter anderem durch bedarfsgerechte Marketing-
mafRnahmen und Blndelung des Einkaufs.
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E/D/E VERTRIEBSKONZEPT

greenmoto

Das GreenMoto Konzept

> 4 O Standorte

www.greenmoto.de

Ihre Vorteile:

Einkaufsvorteile

o/
Betriebsanalyse fiir verschiedene
Bereiche z. B. Werkstatt, Lager,
Verkaufsflache, Mietpark, etc.
Nutzung zentraler
Poo Logistikleistungen

Biindelung von zielgerichteten
MarketingmaBBnahmen

Erprobte Ladengestaltung und
Warenprasentation

Kostensenkung durch Nutzung
zentraler Stamm- und Marketing-
daten

Verschlankung von Prozess-
ablaufen — mehr Freirdume
fur Vertriebsaktivitdten

Kein , Einheitskonzept”,
regionale Besonderheiten
werden beriicksichtigt

\l7,
71\

Innovationsplattform fir
Lieferant und Handel

greenmoto

E/D/E

Einkaufsbiiro
Deutscher
Eisenhandler GmbH

Hausadresse:
EDE Platz 1
42389 Wuppertal

Postadresse:
42387 Wuppertal

www.ede.de

E/D/E VERTRIEBSKONZEPT

Ilhre Ansprechpartner:

Sie haben Interesse an unserem Vertriebskonzept und wollen weitere
Informationen zu unseren Services? Wir beraten Sie gerne weiter und

freuen uns auf lhre Nachricht!

Fred Stroter
Geschaftsbereichsleiter
PVH-Systeme

Telefon +49 202 6096-920
fred.stroeter@ede.de

Clemens Schorrer
Bereichsleiter PVH-Systeme
Telefon +49 202 6096-902
clemens.schorrer@ede.de

Marco Otto
Fachbereichsleiter Motoristik
Telefon +49 202 6096-280
marco.otto@ede.de

41618.12.18

greenmoto

Unser Konzept
fur Motoristen

Schwerpunkt:
Forst-, Garten- und Reinigungstechnik

E/D/E VERTRIEBSKONZEPT

E/D/E VERTRIEBSKONZEPT

Wir sind lhr Partner fur erfolgreiches

Handeln

Das E/D/E bietet Fachhandlern in ganz Europa Vorteile im
Beschaffungsmanagement und in der eigenen regionalen
Marktbearbeitung.

Zahlreiche professionelle Dienstleistungen helfen jedem
Mitglied dabei dem Druck des Marktes zu begegnen und
langfristig erfolgreich zu arbeiten.

e 1214
Mitglieder 2017:

Nutzen Sie Europas starkstes Fachhandels-
Netzwerk fiir die Leistungsfahigkeit lhres
Unternehmens!

X

o

Ausschiittung
2017 an
E/D/E Mitglieder:

I Attraktive Einkaufsvorteile/Ausschiittung

I Spezielles Leistungsangebot der ETRIS BANK
(hundertprozentige E/D/E Tochter):
Delkredere-Haftung, Bilanzanalyse,

Beratung, Finanzierung .
von ExpansionsmafRnahmenetc. ETRIS BANK =

I Modernes Logistik-Center e/DC
in Wuppertal Logistik-Center

I Professionelle, ertragsstarke [E-COLL| !..%"
Handelsmarken Cortis

I Zahlreiche IT-Dienstleistungen zur
Optimierung Ihrer Geschaftsprozesse

I Flexibel konfigurierbares

Multisho
Onlineshop-System e
I Branchenfihrendes e/bc
Produktdatenmanagement Data-Center

I Kommunikationsplattformen fur intensiven
Know-how-Transfer:
Branchentreffs, Marktplatze, Werkzeug-Foren

I Umfangreiches Weiterbildungsangebot speziell
fur den PVH durch die E/D/E AKADEMIE

Entwicklung Handelsvolumen (in Mio. €)
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areenmoto
Leistungsstarke durch intensive Das GreenMoto E-Commerce
Zusammenarbeit Leistungssortiment

Unterstutzende Dienstleistungen , Leistungsfahiges

Zentrallager mit Uber
100000 Produkten

Gemeinsam mit den Vertretern der Konzeptpartner
erarbeiten die Mitarbeiter des E/D/E zahlreiche Mehr-
werte fiir die Gruppe und sorgen so fiir héchst markt-
gerechte und individualisierbare Leistungen.

Y @Aen

Marketing AuBendienst
I RegelméfRige Betreuung vor Ort

Verkaufsraumplanung
-

e
| Ensy \\

Im eLC Logistik-Center in Wuppertal

Werbeaktionen Sortimente werden unter Beriicksichtigung der regio-

I Unterstiitzung bei der Weiter-

. . . /i e . . . - sorgen rund 400 Mitarbeiter mit

= . . I Zielgruppe: gewerbliche Anwender : o / = nalen Besonderheiten gemeinsam mit dem Handler . .. .
g I Strategieentwicklung entwicklung/ Professionalisierung gm— : . . . modernster Technik dafiir, dass Sie
= und anspruchsvolle Endkunden : : gCHD | auf die Kundenzielgruppen ausgearbeitet und abge-

5 I Marktanalvsen der Sortimente und Service- e stimmt und lhre Kunden schnell und zuver-
c y I Selektive Lieferanten werden Uber angebote ’ lassig beliefert werden.

= . . individuell d reqional b I Analyse des Ist-Zustands

< I Sortimentsarbeit individuelle und regionale Werbe-

2 ) . ittel Il 1Pl d kunfti Ausrich I 24-Stunden-Lief i fugb

= I Entwicklung gemeinsamer Aktivitaten mittel dargestellt V:rrllizgf;]sraeur;lésun tigen Ausrichtung des Stunden-Lieferservice verfugbar
2 . lhr Vorteil: Ein klarer und ein- I Auf Wunsch Direktbelieferung der

£ I Marketingkonzepte Imageflyer . . . .

= ) . deutiger Ansprechpartner, der I Unterstltzung bei der Umsetzung Kunden in lhrem Namen

c . : L I Zielgruppe: ambitionierte . .

® I Dienstleistungskonzepte fur Mitglieder und Endanwender die Bearbeitung lhrer Themen | Kosten-/Nutzenanalvse | Zahireiche Versandoptionen

s deren Endkunden y P

zentral steuert und nachhalt.

I Saisonale Sortimente mit den I Rund 25000 Positionen pro Arbeitstag

USRS e ‘ I Automatisches Kleinteilelager
Rasenpflege, Reinigung lhr Vorteil: Umfassende Betreuung durch ein 9
I Aktionsbegleitende Flyer fir Frihjahr, ?rfahrenes Spezialistenteam, welches berel.ts Multlsh?p - i w I Uber 170000 Lagerplatze
liber 250 Verkaufsraumplanungen erfolgreich Das Onlineshop-System fiir den Handel. . -
Sommer und Herbst Bt chaetahrtiat w I Uber 5000 Pakete taglich
I Begleitende Flyer fiir Dienstleistungen Die bequemste und sicherste Losung fir Sie. L] I Uber 300 Speditionslieferungen téaglich N
I Individuelle Gutscheine und Aktionen I Hosting inklusive o I Versand in 31 europdische Lander E
Weiterbildungen o wd S
I Regionale Produktschulungen unter- I Hotline im &/D/E o ; @&
Gartenti DDS schiedlicher Vertragslieferanten I Bereitstellung und Pflege von Artikeldaten Y
I E/D/E AKADEMIE: optimiertes Seminar- I Schulungen E z\
programm, gxkluswe Cgllege-Programme I Unterstutzung vor und nach dem Online-Gang : %
und innovative E-Learning Kurse c
Ihres Shops w s
(Y2l
I Alle gangigen Bezahlarten, Kreditkarten, w
Rechnung, PayPal, Sofortiberweisung etc.
lhr Vorteil: Qualifizierter Wissensaufbau 1 SEO — Suchmaschinenoptimierun S
durch Experten, sowie Unterstiitzung P 9 m
""""""" sreene lhrer taglichen Beratungskompetenz. I Ajax-Suchvorschau "
I After-Search-Navigation ; -
I Responsive Design ; g
Betriebsanalysen I Scan24 — Die Bestell-App fir Kunden %
z. B.: Werkstattkonzept/Ablauf- ; : s . S
organisation Werkstatt Marktplatz s = o
I Enger Dialog zwischen Ihrer Vertriebsmannschaft - — I””'"l””
I Hilfestellung bei der Analyse und den Vertragslieferanten = L
. . durch Experten I Produktprasentation der strategischen Vertrags- wid :
Zusammenarbelt mit markt- I Checklisten lieferanten und Innovationstreibern . : o
. K
fuhrenden Herstellern I Analyse der Ist-Situation I Sonderkonditionen bei ausgewahlten Produkten wd !
I Namhafte Vertragslieferanten mit dem Fokus auf Gar- : Optlmle"rungsvors.chlage und
L . Unterstitzung bei der Umsetzung :
ten- und Reinigungstechnik, Rasenpflege, Forstwerk-
zeuge und Bewasserungstechnik bilden die Auswahl. lhr Vorteil: Informationsaustausch rund um die m
Wir setzen dabei auf hdchste Qualitatsstandards bei Neuheiten der Lieferanten. Neben exklusiven Markt- Q
den Uber 50 Lieferanten. H t " k Ihr Vorteil: Optimierung der haus- platzkonditionen werden geschaftliche Kontakte
I Individuelle Dienstleistungen erganzen die hohen erstellermarxken eigenen Werkstatt und Erstellung gekniipft und vertieft. w
Anspriche der Lieferanten und Endkunden. von strukturierten Arbeitsablaufen. ;
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